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CARACTERISTICAS
ACUSTICAS
DE LOS PECES

El Instituto de Investigaciones de
Pesca Maritima y Oceanografia de la
U.R.S.S. ha estudiado las caracteris-
ticas acusticas de peces individuales
y cardamenes, y en un trabajo
sobre el particular, se dan de-
talles de la manera de enfocar
el problema, su tratamiento matema-
tico y algunos resultados obtenidos.
Aunqgue los ecos individuales de un
cardumen se refuerzan por reflexio-
nes de los peces, la fuerza total del
eco se atenia por absorcion de Ia
energia ultrasonora por los cuerpos
de aquéllos. Se dan féormulas que ex-
presan la atenuacion de los ecos. La
capacidad de reflexion varia entre pe-
ces, y depende no s6lo de la forma
del cuerpo, sino también de la pre-
sencia o falta de una vejiga natatoria.

El cientifico E. V. Shiskova, au-
tor del trabajo de referencia ob-
servé que el coeficiente de refle-
xion depende de la frecuencia
del ultrasonido. Las investigaciones
demostraron gue la intensidad del eco
es proporcional a la longitud del im-
pulso, de modo que los obtenidos de
cardumenes no solo aumentaron en
amplitud sino que también se prolon-
garon. Esto da por resultado una so-
breestimacion de los registros de car-
dimenes en direccién vertical, que en
ocasiones pueden indicar una exten-
sion mas alla de la linea del fondo.

Un esquema basado en medidas
acusticas realizadas durante las in-
vestigaciones, demuestra que el coefi-
ciente de atenuacién de la sefial del
eco se incrementa con la concentra-
cion de peces. Una gran parte de la
energia de una onda sonora que lle-
ga a un cardumen se dispersa de mo-
do que sélo una pequeifia parte de la
energia transmitida regresa al recep-
tor. Esta pérdida de propagacién
aumenta con la frecuencia.

Otro golpe a las
importaciones

los abastecimientos, se ha tradu-

cido recientemente en una nueva
rebaja general de los derechos aran-
celarios a la importacion. Ante la rei-
teracion de este tipo de medidas, con-
sonante con la liberalizacion de las
introducciones, es inevitable que en el
espectador se susciten algunas per-
plejidades. ;Es que han dado resulta-
do las facilidades anteriormente con-
cedidas, hasta el punto de aconsejar
la persistencia en la administracion
del mismo remedio?

Si fuese asi el mal habria desapare-
cido. El alza de los precios de los ar-
ticulos alimenticios se habria conte-
nido, al menos en parte. Esta a la vis-
ta que no ha ocurrido asi, y frente a
una realidad tan poco esperanzadora,
no se sospecha que los factores de en-
carecimiento puedan hallarse embos-
cados en otros angulos del sistema.

Esta consideracion conduce a supo-
ner, que el camino iniciado a base de
rebajar el arancel y franquear las
aduanas es el verdadero. Al menos,
mientras la coyuntura no se modifi-
que. Por tanto, el secreto del éxito se
atribuye en principio a la intensidad
de las medidas desgravatorias.

Pronto hemos de ver si la experien-
cia no viene a convencernos de otra
cosa.

I-A politica econodmica, aplicada a

Prioridad del consumidor

de la politica comercial que inspi-

nra este comentario, La practica y
la prédiea. Da la sensacion de que po-
ne tanta fe en sus actos ministeriales
como en sus palabras de expositor de
motives. Como la fe supone creer lo
que no vimos, cuando se deposita en
medidas economicas, sélo los resulta-
dos de éstas pueden alimentarla en
forma duradera.

Tan autorizada voz ha sido en esta
ocasion harto explicita. “Es muy im-
portante la coordinacion de todas las
medidas que deben ser dictadas por
los diversos ministerios. Las de protec-
cion a los consumidores, por ejemplo,
han de estarlo con las de proteccion
a los productores. Estas ultimas seran
tomadas en algunos casos, antes in-
cluso que las primeras, evitindose con
ello situaciones de inquietud.”

;Cémo se compaginan estas pala-
bras con el hecho de qume, al mismo
tiempo en que se estaban pronuncian-
do saliese en el Boletin Oficial del Es-
tado la concesion de Ia rebaja aran-
celaria del 5 por 100, con caricter ge-
neral? Nadie puede dudar que, al pro-
ceder asi, Ia desproteccion al produc-
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tor se ha antepuesto a todo lo demas.
Y conste que no nos sorprende la prio-
ridad en principio al interés del con-
sumidor.

j,
Proteccion a dos pafios |

indudable que considera a “la im-

poriacion de alimentos” como pie-
za clave de su politica de abarata-
miento. Con lo cual no deja de debi-
litar una posicion tradicional, que pa-
recia inconmovible en la economia es-
paiiola. Si en algo parecia prodiga era
en la oferta de recursos destinados a
la despensa.

Por lo visto no es asi. Vuelve a im-
pulsarse la importacién, para que “el
mercado se encuentre bien abastecido
sin olvidar los intereses de los pro-
ductores nacionales”. Esta insistencia
en la proteccion a dos paifios, en teo-
ria podra ser admisible. Pero con teo-
rias solamente no se resmelven los
problemas econéomicos. El ilustre ex-
positor sin duda se hace eargo de la
presumible objecion, y afade:

“En otros paises, y entre ellos los
mas avanzados econdomicamente, se
emplean desde hace tiempo como
instrumentos de proteccion los dere-
chos reguladores de la importacion y
la fijacion de ecalendarios. Cada pro-
ducto tiene sus problemas y, ademas,
una estructura distinta. No es lo mis-
mo los articulos perecederos que los
perdurables.”

La premisa es ecierta, pero ya vere-
mos si se aplica con coherencia en la
practica. Los derechos reguladores
constituyen una defensa contra el
“dumping”. O contra situaciones, co-
mo la anormal desvalorizacion en ori-
gen de ciertas mercancias, que son,
igualmente perturbadoras para el Sisme
tema produectivo del pais receptor. |

Nadie ignora que estas situaciones |
se han dado en relacion a Espaina y
desde que se abrieron las fronteras a
las importaciones de pescado, tardia-
mente interferidas con un suave “pre-
levement” de cinco pesetas en kilo-
gramo, ahora rebajado a cuatro.

EL senor Ministro de Comercio es

Los derechos reguladores |

N relacion con esos derechos re—i
Eguladores —también son palabras
del sefior Ministro...— hay que ha-
cer constar que en Espana se tiene ya
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a cierta experiencia, porque tiem-
s atras se introdujo en la importa-
;hn de cereales-pienso, Se consiguio
tn ello dar fluidez a la oferta, garan-
wando también sus derechos a los
productores. En los casos en que los
recios interiores eaen por debajo de
minimos establecidos, el Servicio
i, ional del Trigo compra los exce-
lientes.”

Los cereales son recursos duraderos.
sta dislincion previa parece olvidar-

Y

| "Este es un sistema que puede dar
nucho juego si se extiende a otros
productos. Se piensa incluir en ellos,
mtre otros, el pescado fresco y el con-
gelado.” Respecto al congelado, no
ia la primera vez que la Comisaria
de Abastecimientos y Transportes ad-
quiere existencias e intenta su distri-
ncion. Respecto al fresco, el proble-
12 es noftoriamente distinto. La Co-
misaria también podria adquirirlo...
para abono de las tierras.

| En cualquier caso, la experiencia de
‘|la distribuciéon oficial mediante inter-
‘lrencion en el mercado debiera tener-
st en cuenta. Y no parece que sea
jomo para inspirar optimismo.

Los circuitos de distribucién

|
It e
Jl OBRE las otras formas de distri-
S bucion, no se ha profundizado mu-

cho en las declaraciones que inspi-
lan los presentes corolarios. Sin em-
go, se hace en ellas referencia a
“los estrangulamientos y elevacion de
tostos que se producen en ciertos es-
mlones de la actividad mercantil, es-
pecialmente entradores, asentadores
ﬂy mayoristas”... ;No estari aqui la

adre del cordero?

El sefior Ministro ni lo reconoce ni
q.le niega. Se ha limitado a afirmar “el
hfan de hacer desaparecer a todos los
intermediarios indtiles y conseguir
lque aquellos que sean necesarios re-
‘duzean lo debido sus margenes de be-

“neficio”. Al lector tal vez le parezcan
‘estas manifestaciones mera expresion
‘de una esperanza, cuya consecucion se
viene aplazando indefinidamente des-
xde que “les affaires sont les affaires”.

Sobre la remocion de una estructu-
ra comercial anticuada, y el montaje
de circuitos de distribucion a la alfu-

ra de las circunstancias, nada hemos
oido ni leido. El moderado treno con-
tra los intermediarios es una ecancion
gastada, que resbala sobre todos los
timpanos.

Es sabido que la organizacion espe-
cifica, para que los productos alimen-
ticios lleguen al consumidor desde su
fuente, constituye un eslabén impres-
cindible del sistema. Y que su funcio-
namiento irroga un coste inevitable.
Pero nadie ignora tampoco la insufi-
ciencia de los servicios de transporte,
comenzando por los que presta la Ren-
fe, los grandes fallos de la red frigo-
rifica nacional, la carencia de gran-
des organizaciones de distribuecion co-
mo existen en Alemania, Francia o
Inglaterra para los productos perece-
deros. X singularmente para el pesca-
do.

La oferta nacional

sin cubrir, sera inutil a nuestro

modesto entender, y con muchisi-
mo respeto a los que de otro modo
piensen, que se siga cargando en el
productor todo el peso de las medidas
de abaratamiento. El primer postula-
do de una politica econémica que
tienda al equilibrio, debe ser el de ro-
bustecer la oferta nacional, no sélo
haciéndola potente y fliida, sino evi-
tando las rémoras que pueden entor-
pecer su expansion.

La estructura de la produccion pes-
quera espafiola esta sufriendo desde
hace pocos afnos una transformacion
profunda, necesaria para escapar a
los efectos de una crisis de exhausti-
vidad. Aun estamos en el comienzo de
la etapa. Antes de que el desarrollo
comience a consolidarse, la naciente
estructura es sometida a la dura prue-
ba de las importaciones, en favor de
paises que comercialmente nos vienen
negando el agua y la sal, y donde la
infravaloracion originaria de las es-
pecies que exportan al nuestro, su-
pone verdaderas condiciones de
“dumping”.

Hablabamos en anterior articulo, de
que esta evolucion de la flota pesque-
ra espaiola, va acompainada de la im-
plantacion de salarios a nivel europeo.
,Cémo podran pagarlos las empresas
espanolas, en competencia con otras
que los pagan solamente a nivel asii-
tico?

El problema, como se ve, es mucho
mdis complejo de lo que parece. No
pretendemos analizarlo en foda su
complejidad y dimension, Por ¢l mo-
mento nos basta con dejar constan-
cia de nuestros puntos de vista, sin-
tiendo en el alma que hayan de ser
discrepantes.

M IENTRAS este flanco se mantenga

CAJAS DE ALUMINIO
PARA EL PESCADO,
EN NORUEGA

Hace tres aifios, la Direccion de Pesca
de Noruega inicid en su buque pesquero
explorador “Thor Iversen” una serie de
ensavos con cajas de aluminio para pes-
cado que demostraron claramente que
eran en todo superiores a las de made-
ra v, particularmente con respecto a
limpieza v duracién, ofrecian a los ar-
madores de pesqueros grandes ventajas
en las actividades diarias,

Una caracteristica especial de estas “a-
jas es que incrementa el mantenimitnto
de la calidad de la captura, lo que da a
los arrastreros que pescan para el mer-
cado de fresco la posibilidad de prolon-
gar sus viajes y, con ello, la rentabili-
dad de la pesca.

El arrastrero con rampa a popa no-
ruego “Hekkting” fue el primer pesque-
ro en emplear cajas de aluminio en es-
cala comercial, y posteriormente se ha
dotado de ellas a todos los arrastreros
con rampa a popa Nnorucgos,

También en el extranjero han desper-
tado interés y la empresa Bernt Iver-
sen & Son que las fabrica en coopera-
cion con A/s Nordisk Aluminum Indus-
tri ha exportado muchas a armadores de
otros paises. Interesan igualmente a los
establecimientos congeladores y filetea-
dores de pescado,

Su introduccién en la industria pes-
quera se estudia con cuidado dadas las
ventajas que tienen y las posibilidades
de llegar a una completa racionalizacion
v normalizacion. Los especialistas estu-
dian el transporte de pescado en tarimas
dentro v fuera de los pesqueros, y se
han hecho grandes adelantos.

Sobre todo ello informa un trabajo
aparecido en “Norwegian Fishing and
Maritime News”.

Por otra parte, en la revista “World

Fishing”, refiriéndose a las mismas ca-
jas de aluminio para pescado, se dice lo
siguiente

El metal resiste el agua de mar. Se
suprimieron todos los remaches, de mo-
do que no quedan focos de infeccion por
bacterias, y se emplean laminas prensa-
das con contornos curvados. Las perfo-
raciones de desagiie estin distribuidas de
manera que el agua de fusién y la muco-
sidad no caen a la caja de abajo.

Cada caja pesa g kilos, y su capacidad
ctibica es de 69 litros. Los fabricantes
siiministran entarimados especiales para
las cajas, de las que en el pasado afio se
habian vendido treinta mil, €l 10 por 100
de las cuales fue exportado.
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