INDUSTRIAS PESQUERAS

CAMPO

Razén de insistencia
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No sin motivos suficientemente meditados,
insistimos en el tema de la cooperacion, referido
principalmente a sus perspectivas en el mundo
industrial a que nuestros afanes se consagran.
La necesidad de aplicar las férmulas coopera-
tistas al campo pesquero, pudo estimarse secun-
daria cuando todos los que en aquel especulaban,
se resignaban a ganar o perder, segtin la suerte
que el azar les deparase.

Pero la pesca no es un juego. Perdié yaen
todo el mundo su aire de aventura econodmica,
y no debe ofrecer mas margen a la veleidad que
el que los deméas negocios ofrecen. Al menos,
este debe ser el objetivo de sus orientadores.

Hasta hace pocos afios, la tendencia exage-
rada por los excesos del liberalismo econémico,
se caracterizaba por la acumulacién capitalista.
Se propendia a emplear cada dia mas masa de
capitales, en la forma menos personal posible.

Contra esto surgio la reaccion que se llama
«decapitalista». No va contra el capital; va contra
el capitalismo extremado, llevado a la absorcion.

La cooperativa es una solucién equilibrada,
dentro del proceso general de «decapitalizacién»
iniciado en el mundo, tanto en los Estados cor-
porativos como en los de signo opuesto.

Las inquietudes de la lucha social eran, hasta
hace poco, la preocupacién méxima de los in-
dustriales pesqueros. Las masas trabajadoras de
la pesca habianse polarizado hacgia los mas
audaces extremismos, y sacudian en frecuentes
agitaciones el régimen de la produccion.

Es indudable que aquel tipo de preocupaciones
no ha de ser ya, desde ahora, el aglutinante més
poderoso de las organizaciones patronales pes-
queras. Sin que el obrero renuncie a sus reivin-
dicaciones, la lucha por estas se encuadrara en
una zona racional, donde pueda ser posible la
colaboracién y el didlogo.

He ahi algunas razones que expresan una
necesidad nueva: la de imprimir a la organiza-
ciéon econdmica pesquera una evolucién mas
eficiente. mas ajustada a las necesidades internas
de la industria. Una organizacion que le permita
afrontar por si misma sus propios problemas,

sin dependencia para todo del favor de los pe-

deres oficiales.
Dos objetivos cooperatistas

En el articulo antecedente, sobre el mismo
tema, el lector no muy versado en estas cues-
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tiones tuvo ocasiéon de conocer las nocion
fundamentales de la institucién cooperatisl
Sabe ya .como la cooperativa funciona ylk
fines que. persigue.

Hay un principio bésico, que sefiala la pos
lidad de un ensanchamiento indefinido en
campo de accién de una cooperativa. Ese pi
cipio en pocas industrias, como en la pt
maritima, podra llegar a insospechados |
envolvimientos.

El movimiento cooperativo en la pesca hifl
orientarse en dos sentidos: producir mas ba
y vender con mas rendimiento. La cooperi
ha de aminorar los gastos fijos de la explotail
del buque y ha de incrementar los lucros qu#
productor legitimamente debe aspirar a
seguir.

Abaratar la produccién a base de elimii
gastos supérfluos; no de disminuir los de oitf
personal, cuyo incremento esta ligado a co
ciones sociales cada dia mas exigentes. I
mentar los rendimientos, no haciendo qu
consumidor pague mas por el pescado: fult
tandoselo directamente, mejorado en calidaf
estabilizado en precio.

Estas ideas requieren, naturalmente, nd
amplio desenvolvimiento. ;
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Funcién distribuidora

La industria pesquera es tributaria de lasqf
producen sus instrumentos. El capital insti:
mental, representado por barcos, artes, efecf:
etcétera, es superior en la industria al capif
circulante.

Es una finalidad cooperatista producir dit®
tamente esas mercancias, sin las cuales la pest
no puede ejercerse. Pero antes, como de prim
grado, esta la finalidad de distribuir entrelf
cooperadores, los articulos que éstos, por su¢
dicacién profesional, consumen habitualmen’

La cooperativa liga al fabricante con el conf
midor, mientras no sustituye a aquel pang
servicio exclusivo de sus afiliados. Establt
entre ambos una relacién justa, a expensas)
la cual ninguna mediacion se aprovecha. Ej¢
comercio directo, obteniendo precios limite
revertiendo los excesos de percepcion, a fin
afno, proporcionalmente a las operaciones
cada asociado, al volumen de sus compras.

De este modo, el beneficio comercial—cof
cual han de pagarse los articulos a la coop
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tiva—, no beneficia a elementos agenos a la in-
dustria, sino que recae integramente en ella,
lisminuyendo los riesgos a que su explotacién
expone, sino se aplica a los gastos una rigida

4 disciplina,

Cooperativizacion del crédito

!

; En todos los puertos importantes, las opera-

1 ciones pesqueras, simplemente las de primera
venta, movilizan al afio muchos millones de pe-

ﬁ setas. En dos puertos espafioles, mas de veinte

) millones; en tres mas de diez; en otros mas de

cinco.

Ese dinero pudiera someterse a una canali-
zacion provechosa, de suerte que sirviera para
satisfacer las necesidades crediticias de la in-
dustria.

Creando cajas de crédito pesquero, o un banco
pesquero cooperativo, se convertirian automati-
camente en organos colectores de la circulacién
dineraria creada por la pesca.

El producto de las ventas habria de ingresar,
directamente, sin intervencién necesaria del ar-
mador, en su cuenta corriente. Alli se centrali-
zarian sus ahorros; alli se harian efectivos pagos
y cobros.

Pero la misma institucién funcionaria a la
inversa: facilitando dinero para las necesidades
del armador, que ofreciese las garantias indis-
pensables, a un tipo de interés reducido, sin la
multiplicacién de gastos que recargen las opera-
ciones bancarias habituales.

La institucién del crédito naval, en la 6rbita
pesquera, quedaria de este modo realizada por
via directa y privada. La industria, ademas,
tendria en sus manos un control eficacisimo
para no exponerse a desarrollos desmesurados,
 para contener la superproduccién, para acometer
la realizacién de iniciativas que sin masas con-
siderables de capital quedaran condenadas a ser
suefios.

Servicios auxiliares

Entre esas iniciativas puede, desde luego com-
prenderse un sistema de servicios auxiliares:
propaganda del consumo transportes por carre-
tera, cimaras de frio para almacenar, congelar,

' fabricar filetes, etc.

La empresa de tipo individual, o aun la colec-
tiva mercantil, no llegaran mas que timidamente,
aabordar ese plan de realizaciones, de las que
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depende el éxito en la segunda de las fases que
antes esbozamos, como correspondiente a dos
objetivos cardinales de la cooperacién.

La cooperativa puede explotar directamente
lineas de transporte por carretera para conducir
a los mercados el pescado de sus cooperadores;
puede instalar cimaras para retener los excesos
de oferta y lograr la estabilizacién de los precios
en un tipo remunerador; puede organizar siste-
méaticamente la propaganda, buscando el incre-
mento de la consumacion etc.

Obtencién de mayor rendimiento

El control de los servicios auxiliares, para
realizar el segundo objetivo cooperatista, ha de
ligarse a una mejora en el sistema de ventas.
Es necesario regularizarlas, y efectuarlas por
métodos directos, de suerte que se depriman las
cotizaciones injustificadas que satisface el con-
sumidor y se eliminen las injustificadas desvalo-
rizaciones que el productor experimenta.

A este fin especifico responden las cooperati-
vas de ventas, con puestos en los principales
mercados; despachos al publico, en las calles,
freidurias, etc.
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Hemos querido, solamente, trazar un esbozo
de las aplicaciones inmediatas que el coopera-
tismo puede tener en el campo pesquero. Espafia
tiene una industria pesquera suficientemente
adulta, para quelas experiencias en orden a la
cooperacion tengan asegurado un éxito franco y
positivo.




